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How can Scopus assist the editor? 

 

• Find authors and potential board members 

• Find reviewers and expand reviewer database 

• Identify leading researchers and invite them for 
paper submission 

 

• Review performance of journals 

• Individual journal performance  

• Benchmark Taiwan journals against international 
journals 
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Professor Barbara Albert  
Case: work as editorial board member 編審委員會成員 

Objective: 尋找適合的作者或審查人(reviewers) for the journal Solid State 
Sciences  
 

Example how Professor Albert uses Scopus: 

• Author search: limits to subject area 

• Search for reviewers: via keyword searches, after which she introduces 
the reviewers into the Elsevier reviewer database 

• Use the ‘Cited-by’ feature to analyze an author’s network. She does not 
want to select reviewers that are too close to the author 
 

What Professor Albert likes about Scopus: 

• Search results come fast and are of high-quality; there is no de-tour. 

• Results in Scopus link through to the available full text document 
within the Darmstadt library 批次下載全文 

• Professor Albert rates Scopus a 10 for these specific editorial purposes 
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審稿文章:有關晶體結構與中子繞射 
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透過引用次數尋找重要文章可能的審查人員 
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作者專屬檔案 
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作者共同合著網絡 

• 可了解該作者歷年文獻產出、引用次數分佈及H-index 

• 分析發表文獻類型、學科領域、共同合著對象 
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邀稿:台灣或大陸在教育科技領域主要作者 
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作者關鍵字與主要作者(根據文獻量) 
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了解自己期刊的引用狀況 
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查看引用文獻概覽 
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哪些文章引用我的期刊? (查看引用文獻清單) 
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期刊分析系統（Journal Analyzer） 

期刊分析系統讓您可以直接查詢這些
期刊的評比指標（SJR & SNIP），
及分析期刊每年度的被引用次數
（Citations）、發表文獻數（Docs）、
未被引用百分比（Percent Not Cited）
及回顧性文獻百分比（Percent 

Reviews），讓您掌握期刊各項資訊
以符合您的投稿需求以及提升接受機
會！ 

  

 *Scopus 期刊分析系統：讓您透視
某一學科領域，各學術期刊在同一時
序中的研究表現。 
*可同時比較10種期刊：每年「被引
用分析」、「發表總篇數」及「影響
趨勢」。 
*期刊資訊（Sources）每2月更新一
次，最早可回溯至1996年，涵蓋
20,500種經過同儕審查的期刊。 

如果您是： 

心中已有特定投稿期刊的研究員：在
完成研究後，選擇適合投稿的期刊，
以提升發表機率，是一篇完整研究的

核心步驟！  

想看期刊被Scopus收錄後的表現的
期刊主編／編審：期刊分析指標讓您
了解期刊被收錄之後的引用表現並可

與標竿期刊比較出版表現！ 
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期刊分析指標_SJR; SNIP 

SJR（SCImago Journal Rank）是藉由學術期刊被引用多少次數與這些
引用是來自哪裡的重要性或聲望性來衡量期刊的影響力，因此被聲望高
的期刊所引用，對聲望的提升應較被一般期刊引用來得顯著，這樣的演
算方式突破傳統期刊比較指數單純計算引用次數而無法反映個別引用“價
值”的缺陷，也提供了我們在評價學術期刊時的另一種參考指標。 

註：SJR 計算之時間區間為3年，並將期刊引用本身發行的參考資料限
制在33％。 

  

SNIP（Source Normalized Impact per Paper）是根據某個主題領域的
總引用次數、給予引用權重，進而衡量上下文引用所造成的影響。其目
的在允許直接比較不同主題領域內的資料來源，並將不同領域期刊的被
引情形標準化（normalized），以合理的方式將高引文領域期刊的 

SNIP 值縮小、低引文領域的值放大，以利跨領域的比較。 

註：SNIP 值每年更新兩次，以提供最新的研究觀點。 
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期刊學科所屬類別及期刊分析指標 
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以期刊所屬學科領域排序期刊影響力 

http://www.journalindicators.com/indicators 

http://www.journalindicators.com/indicators
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依期刊指標比較期刊表現 
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台灣官方網站 

網址: Taiwan.elsevier.com 

 

線上意見調查 

網址: taiwan.elsevier.com/survey2014 

適合您的投稿期刊 

http://www.journalmetrics.com/ 

http://journalfinder.elsevier.com/ 

 

詳細說明Scopus審查期刊該注意的地方。 

http://www.info.sciverse.com/scopus/scopus-in-

detail/content-selection 

線上申請表格http://suggestor.step.scopus.com/index.cfm 
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www.elsevier.com/scopus 

Thank You! 


